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Բովանդակություն

 
Ծրագրի նկարագրություն 


Աշխատանքի նկարագրություն
Փուլ 1՝ Ուղղակի աշխատանք ինժեներական ընկերությունների հետ Հայաստանում


Սեմինար  



Աշխատանք ընկերություններում


Կատարված աշխատանքի ամփոփում


Փուլ 2՝ Եվրոպական գործընկերների որոնում



Աշխատանքի արդյունքներ


Հետագա քայլեր


1. Նկարագրություն

Սույն հաշվետվությունը ներկայացնում է Եռաչափ Մոդելավորման Միություն “Ինժեներական ընկերությունների շուկայավարման կարողությունների բարձրացման” ծրագիրի շրջանակներում կատարված առաջին աշատանքը: Ծրագրի իրականացմահն հիմք են հանդիսացել 2010թ-ին Եռաչափ Մոդելավորման Միության ինժեներական ընկերությունների ուղեցույցի պատրաստման ընթաքում արված ուսումնասիրությունը և 2010թ-ին “Եռաչափ Մոդելավորման Միության ռազմավարական ծրագրի” չորորդ ռազմավարական ուղությունը: 

2010թ-ի գարնան ընթացքում Եռաչափ Մոդելավորման Միության ինժեներական ընկերությունների ուղեցույցի պատրաստման ընթաքում արված ուսումնասիրությունը և “Եյ Վի Քոնսալթինգ”  ընկերության կողմից իրականացված հետազոտություը ակնառու կերպով ցույց տվեցին հայկական ինժեներական հատվածի խոցելի կեղմերը, որոնցից մեկն է  պասիվ շուկայավարման քաղաքականությունն ու թույլ կարողությունները: Մասնավորապես, ընկերությունները բավարար կերպով տեղեկացված չեն Եվրոպական շուկային, նրա հնարավորություններին, ինչպես նաև ունեն  շուկայավարման  և շնորհանդեսային նյութերի պատրաստման հմտությունների պակաս: 

Համաձայն Եռաչափ Մոդելավորման Միության ռազմավարական ծրագրի” չորորդ ռազմավարական ուղության՝ Աջակցություն արտաքին շուկա մուտք գործելուն, ԵՄՄ մշակել է վերը նշված ծրագրի առաջին աշխատանքը՝ Միջազգային փորձագետի հրավերը: 

Աշխատանքը իրականացվել է PUM – “Նիդեռլանդների  Ավագ  Փորձագետներ” կազմակերպության հայաստանյան գրասենյակի միջոցով և CAPS ծրագրի աջակցությամբ: Աշխատանքի ընթացքում 10 օրով  հրավիրել էր ինժեներական հատվածում հմտացած մարքեթինգի մասնագետ` հայաստանյան 5 ընկերությունների հետ աշխատելու նպատակով:

Աշխատանքի նպատակ

Այս աշխատանքի նպատակ է բացահայտել

· եվրոպական շուկայում հայակական ընկերությունների հնարավորությունները, 

· շուկայավարման  բացերը, 

· շուկայավարման բացերի լրացման համար հարկավոր հետագա քայլերը: 

2. Աշխատանքի նկարագրություն

 Եռաչափ Մոդելավորման Միությունը PUM – “Նիդեռլանդների Ավագ  Փորձագետներ” կազմակերպության հայաստանյան գրասենյակի միջոցով հրավիրել էր Հայաստան ինժեներական հատվածում հմտացած մարքեթինգի մասնագետի: Փորձագետի ընտրման հարցում հիմնական շեշտը դրված էր շուկայավարման գիտելիքների,  ինժեներական հատվածի հետ աշխատանքային փորձի և եվրոպական ինժեներական ընկերություններում գործող կապերի առկայության վրա: 

Ծրագրին մասնակցել է 5 ընկերություն՝ 

1. Hydroenergetica

2. A2

3. Industrial Technologies Co

4. Genago

5. Symotec

Մասնակից ընկերություններում աշխատանքի համար պատասխանատու անձիք

	 
	Ընկերություն
	Ներկայացնող անձ(իք)
	Պաշտոն

	1
	Հիդրոէներգետիկա
	Արմինե Ասատրյան
	Տնօրենի օգնական

	 
	 
	Լևոն Մխիթարյան
	Գլխավոր ինժեներ

	2
	Իդուստրիալ Տեքնոլոգիս Քօ.
	Արթին Մելիքյան
	Գործադիր տնօրեն

	3
	Ա-2
	Արա Ոսկանյան
	Ֆինանսական տնօրեն

	 
	 
	Արկադիյ Խիտարով
	Գլխավոր ինժեներ

	4
	Գենարգո
	Հենրի Ադիլխանյան
	Տնօրեն

	5
	Սիմոտեք
	Հրանտ Խաչատրյան
	Խորհրդատու

	 
	 
	Հրաչ Խաչատրյան
	Տնօրեն


Ծրագիրը բաղկացած էր 2 փուլից`

1. Ուղղակի աշխատանք ինժեներական ընկերությունների հետ Հայաստանում

2. Եվրոպական գործընկերների որոնում

3. Փուլ 1՝ Ուղղակի աշխատանք ինժեներական ընկերությունների հետ Հայաստանում

 Ծրագրի առաջին փուլի ընթացքում Գերարդ Թրուստը, հրավիրված փորձագետը, ժամանել էր Հայաստան և տեղում աշխատել  ընտրված ընկերությունների հետ: Նրա աշխատանքը ներառու էր՝

1.1 Սեմինարի անցկացում
1.2 Անհատական աշխատանք ընկերություններում
1.3 Ընկերությունների կարողությունների վերաբերյալ հաշվետվության կազմում 

Փուլի տևողությունն էր 12 (10 աշխատանքային) օր, հետևյան ժամանակացույցով՝

	Ամսաթիվ
	Նկարագրություն
	Աշխատատեղ

	28.11
	Ժամանում
	

	29.11
	 Սեմինար
	 EIF գրասենյակ

	30.11
	Նախապատրատսական աշխատանք
	

	1.12
	Աշխատանք Հիդրոէներգետիկա նկերությունում


	Ընկերության գրասենյակ

	2.12
	Աշխատանք Ա-2 ընկերությունում


	Ընկերության  գրասենյակ

	3.12
	Աշխատանք Իդուստրիալ Տեքնոլոգիս Քօ.ընկերությունում


	Ընկերության  գրասենյակ

	4.12
	Աշխատանք Գենարգո  ընկերությունում


	Ընկերության  գրասենյակ

	5.12
	 
	

	6.12
	Աշխատանք Սիմոտեք ընկերությունում
	CAPS գրասենյակ

	7.12
	Կատարված աշխատանքի ամփոփում  
	CAPS գրասենյակ

	8.12
	Հավելյալ օր
	ԵՄՄ գրասենյակ

	9.12
	Չվերթ
	


3.1 Սեմինար

Նոյեմբերի 29-ին անցկացվել է սեմինար “Ձեռնարկությունների ինկուբատոր” հիմնադրամի հանդիպումների դահլիճում: Սեմինարը տևել է 2 ժամ, որի ընթացքում փորձագետը ծանոթացել է ինժեներական ընկերությունների հետ և ներկայացրել “Եվրոպակա ինժեներական շուկան աուտսորսինգի հնարավորությունների  տեսանկյունից” խորագրով շնորհանդես: Շնորհանդեսը ներառում էր՝ 

1. Եվրոպական աուտսորսինգային շուկայի նկարագրություն 

2. Եվրոպական շուկա դուրս գալու հնարավորությունները, դժվարությունները

3. Եվրոպական շուկա մտնող ընկեւրության առջև դրված պահանջները

4. Աուտսորսինգային շուկայի հարկային և օրենսդրական դաշտը  

Սեմիանարին մասնակցել են՝

1. Գերարդ Տրուստ, PUM

2. Արմինե Ասատրյան,  Հիդրոէներգետիկա

3. Արթին Մելիքյան, Իդուստրիալ Տեքնոլոգիս Քօ.

4. Արա Ոսկանյան, Ա-2

5. Արկադիյ Խիտարով, Ա-2

6. Հենրի Ադիլխանյան, Գենարգո
7. Հրանտ Խաչատրյան Սիմոտեք
8. Գայանե Դալլակյան, CAPS
9. Օլեսյա Տիխովա, Եռաչափ Մոդելավորման Միություն 
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3.2 Աշխատանք ընկերություններում

Դեկտեմբերի 1-6 փորձագետը աշխատել է ընկերությունների հետ, ամեն ընկերությունում անցկացնելուվ է 1 օր: Աշխատանքի ընթացքում փորձագետը  ծանոթացել էր տվյալ ընկերության հետ, նրա արտադրանքի և ծառայությունների, օգտագործվող շուկայավարման  գործիների հետ: Քննարկել է ընկերությունում առկա բացերի մասին, հնրավոր աջակցությունը այդ բացերի լրացման համար: Անցկացրել խորհրդատվություն ընկերություններից ամեն մեկում առկա շուկայավարման գործիքների բացերի մասին ` ֆլայերների և կարճ շնորհանդեսների, կայքերի, և տվել խորհուրդներ այդ նյութերը Եվրոպական շուկայի  պահանջներին համապատասխանեցման համար: 
Կազմել հաշվետվություն-խորհրդատվություն  ամեն ընկերության համար այդ ընկերության Եվրոպական ինժեներական շուկայի մտնելու պոտենցիալի վերաբերյալ, իր տեսած հիմնական բացերի, որոնք խոչընդոտ են հանդիսանու ընկերության համար, և հատկապես նշել թե PUM կազմակերպությունը և փորձագետը մասնավորապես ինչպես կարող են աջակցել ընկերությունանը այդ բացերի լրացման մեջ: Հաշվետվություններից յուրաքանչյուրը, պարունակելով կոնֆիդենցաիալ տեղեկություն տվյալ ընկերության վերաբերյալ, տրվել է այդ ընկերությնաը և ենթակա չէ հրատարակությանը:      

“A-2” ընկերությունում աշխատելիս
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“Հիդրոէներգետիկա” ընկերությունում աշխատելիս
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“Գենարգո” ընկերությունում աշխատելիս
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3.3 Կատարված աշխատանքի ամփոփում 

Դեկտեմբերի 7-ին CAPS-ի գրասենյակում տեղի ունեցավ ինժենարական ընկերությունների հետ  փորձագետի 2-րդ սեմինարը: Փորձագետը ընկերությունների ներկայացուցիչներին հանձնեց աշխատանքի ընթացքում կազմված հաշվետվությունները, ամեն ընկերությաւնը ներկայացրեց իրեն հատուկ խնդիրները: Քանի որ, բոլոր ընկերություններին հատուկ էր մեկը բիզնես պլանի բացակայությունը, ինրը սակայն կարևոր գործոն է օտարերկրյա պատվիրատուների հետ աշխատելիս, փորձագետը Հայասանում լինելու ընթացքում կազմել էր հակիրճ բիզնես պլանի օրինակ (Հավելված 2): Սեմինարի ընթացքում նա ներկայացրեց բիզնես պլանը և այդ պլանում առկա բոլոր կետերի կառուցվածքը և ճիշտ լրացման եղանակը:
Սեմինարին մասնակցել են՝

1. Գերարդ Տրուստ, PUM
2. Գրիգոր Ղազարյան, PUM

3. Արմինե Ասատրյան,  Հիդրոէներգետիկա
4. Լևոն Մխիթարյան, Հիդրոէներգետիկա

5. Արթին Մելիքյան, Իդուստրիալ Տեքնոլոգիս Քօ.

6. Արա Ոսկանյան, Ա-2

7. Արկադիյ Խիտարով, Ա-2

8. Հրանտ Խաչատրյան, Սիմոտեք
9. Գայանե Դալլակյան, CAPS
10. Օլեսյա Տիխովա, Եռաչափ Մոդելավորման Միություն 
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5. Փուլ 2՝ Եվրոպական գործընկերների որոնում
Այս փուլը իրականցվելու է Հայստանից դուրս:  Փորձագետը, համապատասխան իր արված հաշվետվության, փորձելու է աջակցել ընկերությունների խնդիրների լուծմանը և  գտնել համապատասխան գործընկերների ընկերությունների համար՝ հաստատեով առաջին կապերը: Այս փուլի իրականացումը սկսվելու է 2011թ-ի հունվար ամսից:  
6. Արդյունքներ
Աշխատանքի առաջին փուլի արդյունքներն են՝

· Բազմակողմանի տեղեկություն Եվրոպական ինժեներական շուկայի վերաբերյալ

· Ընկերությունները ստացան խորհրդատվություն թե ինչպես արդյունավետ լրացնել շուկայավարման բացերը, աջակցություն այդ բացերի լրացման համար,

· Հաշվետվություն-խորհրդատվություն  հայկական ընկերությունների Եվրոպական ինժեներական շուկայի մտնելու պոտենցիալի վերաբերյալ
7. Հետագա քայլեր

Այս աշխատանքը միայն նախապատրաստական աշխատանք է ինժեներական ընկերությունների շուկայավարման աջակցության ծրագիրի շրջանակներում: Փորձագետի տրված հաշվետվություն-խորհրդատվությունը  հիմք կահնդիսանա հետագա  ճիշտ և արդյունավետ քայլեր սահմանման և իրականացման համար: Երկրորդ փուլում ակնկալվում է գտնել համապատասխան եվրոպական գործընկերներ ընկերությունների համար և հաստատել առաջին կապերը: 
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